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NOTRE MISSION

Early Metrics a développé un modèle de notation précis et rationnel pour  

accompagner la prise de décision de ses clients qui souhaitent découvrir, qualifier et  

s'engager auprès de startups

NOUS APPORTONS DE LA TRANSPARENCE À L'ÉCOSYSTÈME

DIFFÉRENTIATEURS CLÉS

INDÉPENDANCE EXPERTISE STARTUPS MÉTHODOLOGIE DONNÉES
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Europe Paris

Londres 

Berlin  

Madrid  

Tel-Aviv

Asie Shanghai

États-Unis New-York
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NOTRE PRÉSENCE ET EXPERTISE

PRÉSENCE GÉOGRAPHIQUE & CHIFFRES CLÉS

3,000+
STARTUPS NOTÉES

250+
CLIENTS

70+
EMPLOYÉS

30,000+
STARTUPS QUALIFIÉES

18
INDUSTRIES

7 BUREAUX
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NOTRE COUVERTURE SECTORIELLE

QUELQUES RÉFÉRENCES CLIENTS

SECTEURS

Retail  
banking

ConseilAssurance
Produits  

alimentaires
Transports  
et mobilité

Énergie
Construction  
et immobilier

Secteur  
pubic

Voyages et  
loisirs

Aéronautique  
et défense

Médias et  
édition

Retail etgrande  
consommation

Pharma et  
santé

BFI etgestion  
de patrimoine

Chimie Telco et IT Automobile
Services  
publics

ANGLETERRE FRANCE DACH INTERNATIONAL
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NOUS ACCOMPAGNONS ACTIVEMENT LES INTERLOCUTEURS CLÉS

ÉQUIPES  
INNOVATION

ACCÉLÉRATEURS  
ET INCUBATEURS

DÉPARTEMENTS  
ACHATS

CVC ETÉQUIPE
M&A

MÉTIERS
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NOS SOLUTIONS

✓ Identifier les tendances et  

solutions émergentes

✓ Découvrir des partenaires  

innovants ou des cibles  

d'investissement potentielles

✓ Alimenter un flux continu de  

startups pour votre veille  

technologique

✓ Cartographier les startups early et

late stage d’unécosystème

✓ Qualifier et classer facilement un  

grand nombre de startups

✓ Sélectionner les projets les plus  

prometteurs

✓ Suivre les KPI les plus importants  

et les évolutions de chaque projet

✓ Gagner de la visibilité sur la  

viabilité de vos partenaires actuels  

et futurs et sur leur scalabilité

✓ Valoriser une cible  

d'investissement avantune  

décision stratégique

✓ Stimuler vos projets  

intrapreneuriaux et améliorer leur  

suivi et late stage d’un écosystème

À CHAQUE ÉTAPE

DÉCOUVERTE QUALIFICATION DÉCISION

ECOSYSTEM  
MAPPING

SCOUTING INDEX
DEALFLOW  

MANAGEMENT RATING ON DEMAND
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Bottom 20% 20-40% Moyenne 20-40% Top 20%
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NOTRE MÉTHODOLOGIE

PILIERS DU MODÈLE DE NOTATION

• Compétences des fondateurs

• Composition d'équipe et  
complémentarité

• Implication financière

• Roadmap produit

• Maturité technique du produit

• Degré d'innovation

MANAGEMENT PROJET

Exemples de critères : Exemples de critères :

• Analyse de laconcurrence

Exemples de critères :

• Taille de marché

• Barrières à l’entrée

MARCHÉ

BACKTESTING SCIENTIFIQUE

33% 83%
des startups du 1er quintile ont  

connu une croissance significative  

dans les 24 mois suivant la notation

47 49 51 53 55 57 59 61 63 65 67 69 71 73 75 77 79 81 83 85 87 89 91

des startups du dernier quintile ont  

connu une croissance dans les 24  

mois suivant lanotation

Nos critères de backtesting :

Croissance de l'équipe, du business (clients, chiffre d'affaires, partenaires, international, etc.) et financière (trésorerie, financement, rentabilité,
etc.)

CROISSANCE



LES CRITÈRES DE CHOIX POUR LES ACHETEURS

MANAGEMENT PROJET MARCHÉ

DÉCISIONS MAJEURES DES ACHATS:

POC, PARTENARIATS, CO-DÉVELOPPEMENTS

Disponibilité pour le 
projet

Expertise marché

Compétences de 
gestion

Adéquation  
Équipe-Projet

Capacité à financer les 
développements

Avancement technico-
commercial

Rapidité d’exécution

Environnement  
concurrentiel

Barrières à l’entrée

Contraintes  
règlementaires

QUELS CRITÈRES REGARDER EN TANT QU’ACHETEUR ?

9© Early Metrics. All Rights Reserved. Proprietary and Confidential



L’INTÉRÊT DU BACKTESTING

Indicateur de risque 

opérationnel

Fort indicateur de  
probabilité de continuité  

du business en fonction du  

profil et de la maturité dela  
startup

TAUX DE SURVIE / FAILLITE
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UN INDICATEUR SPÉCIFIQUE :LE FSTI

Indicateur de risque

financier :

Valider la résilience  
financière de la startup par  

l’analyse des chiffres  
communiqués par  

l’entrepreneur
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LE FINANCIAL STRESS TEST INDICATOR
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RÔLE GRANDISSANT D’ACCOMPAGNEMENT DE L’INNOVATION

EQUIPE INNOVATION /   
DIGITALE / MÉTIERS

INTERLOCUTEUR ACHATS

Besoin  

d’identification

Recommande un  

panel de startups  

pertinentes

Choix de startups  

pour     

contractualisation

Analyse et validation  

de la société

13© Early Metrics. All Rights Reserved. Proprietary and Confidential



COMMENT TRAVAILLONS-NOUS AVEC LES ACHETEURS ?

EQUIPE INNOVATION /   
DIGITALE / MÉTIERS

INTERLOCUTEUR ACHATS

Besoin  

d’identification

Recommande un  

panel de startups  

pertinentes

Choix de startups  

pour     

contractualisation

Analyse et validation  

de la société
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PRINCIPAUX CAS D’USAGE

CAS D’USAGE CLASSIQUE

ÉVOLUTION DES CAS :LES ACHATS EN LEAD

SCOUTING  

ECOSYSTEM MAPPINGS

Former et alimenter les  

achats sur le secteur :  

Réalisation de panelsde  

fournisseurs innovants  

potentiels

ACHATS

Intérêt récurrent des métiers  

pour une thématique :

les chatbots

MÉTIERS

Solliciter les fournisseurs  

innovants déjà qualifiés  

venant des achats

INNOVATION

Identification des partenaires  

potentiels
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NOTATIONS À LA DEMANDE

Évaluation à des finsbusiness

ACHATS

Utilisation du rapport dans la  

qualification du fournisseur



PRINCIPAUX CAS D’USAGE :LES ACHATS GROUPE

LES ACHATS GROUPE MOBILISÉS

NOTATIONS À LA DEMANDE

Évaluation à des finsbusiness

ACHATS GROUPE

S’équiper d’outils adaptés  

pour accompagner lesBUs

ACHATS BUs

Analyse de fournisseur innovant  

hors processus habituel

PRISE EN CHARGE GROUPE OU RE-FACTURATION

1

VOLONTÉ DE  

POSITIONNER LES  

ACHATS EN MOTEUR  

DE L’INNOVATION

2

AFFIRMER LA  

POSTURE DE  

RÉDUCTEUR DE 

RISQUE

MÉTIERS

Validation et lancementdes  

collaborations
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FOCUS SUR DEUX CAS D’USAGE PASSÉS

START-UP 01

ARGUMENTS DE  

COMPARAISON
?

START-UP 02

REQUEST FOR  

PROPOSAL

GRANDS  

GROUPES

START-UP X DÉPART  

FONDATEUR

GO
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X



NOS BUREAUX

Príncipe de Vergara,112  

28002 Madrid

MADRIDBERLIN

Friedrichstraße 68

11167Berlin

PARIS

22 rue Chapon,

75003 Paris

LONDRES

4 Crown Place,  

London EC2A4BT

3 Aluf Kalman Magen

St,  Tel Aviv-Yafo,6107-

75

TELAVIV

CONTACTS

Gabrielle CHARBON

Senior Business Developer - FR

gabrielle@earlymetrics.com - +33.6.31.71.51.98

mailto:gabrielle@earlymetrics.com

